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2-Tages-Seminar: Crashkurs Vergaberecht

Von der Beschaffungsentscheidung Uber die Dokumentation bis zur Zuschlagserteilung im Liefer-,
Dienstleistungs- und Baubereich - Der sichere Weg zum richtigen Vertragspartner

Ltd. RD Dr. Henning Bode, Mainz
RA Gerald Webeler, Koblenz

Datum: Montag, 09.02.2026, 09:30 Uhr - Dienstag, 10.02.2026, 15:15 Uhr

Ort: IBR-Seminarzentrum Mannheim

Preis: 759,- Euro zzgl. 19% MwSt.

Ltd. RD Dr. Henning Bode

ist Justitiar und stellvertretender Leiter des Amts fiir Bundes-
l . bau und dort seit 2002 u. a. mit allen Fragen des Vergabe-

rechts befasst. Von April 2009 bis April 2014 war er zudem
hauptamtlicher Beisitzer der Vergabekammer des Landes Rheinland-
Pfalz. Herr Dr. Bode ist Autor verschiedener Aufsdtze und Beitrdge
zum Vergaberecht und gibt seit 2007 Seminare in diesem Rechtsge-
biet. Er ist standiger Mitarbeiter der Zeitschriften "IBR Immobilien- &
Baurecht" und "VPR Vergabepraxis & -recht".

RA Gerald Webeler

ist Inhaber der Kanzlei Webeler Rechtsanwalte, die auf das
Vergabe-, Bau- und Architektenrecht spezialisiert ist. Er war
zunachst Syndikusanwalt der Hochtief AG. In seiner mehr als
20-jahrigen Tatigkeit als Rechtsanwalt begleitet und gestaltet Herr
Webeler Vergabeverfahren von Bau-, Liefer- und Dienstleistungen. Er
vertritt seine Mandanten regelmaBig in Nachprifungsverfahren. Herr
Webeler ist Mitautor des juris-Praxiskommentars Vergaberecht und
Mitherausgeber des Praxishandbuchs "Vergabe von Planungsleistun-
gen".

Teilnehmerkreis

Der Lehrgang wendet sich an Leiter, leitende Mitarbeiter und Sachbe-
arbeiter, die mit der Vergabe offentlicher Auftrage befasst sind, und
zwar bei "klassischen" 6ffentlichen Auftraggebern wie Bund, Lén-
dern, Kreisen und Gemeinden. Er wendet sich insbesondere auch an
diejenigen offentlichen Auftraggeber, die im Rahmen von subventio-
nierten Vorhaben verpflichtet sind, das Vergaberecht anzuwenden,
wie Krankenhausgesellschaften oder gemischt wirtschaftliche Gesell-
schaften.

Ziel

Kaum ein Rechtsgebiet befindet sich so im Wandel wie das Vergabe-
recht und hat so viele Fallstricke. Gleichzeitig bestehen im formalen
Korsett des Vergaberechts fur die Vergabestellen nicht unerhebliche
Gestaltungsspielraume. So regelt das Vergaberecht beispielsweise
nicht, was der Auftraggeber zu beschaffen hat, wann Bieter als ge-
eignet anzusehen sind und anhand welcher Kriterien mit welchem
Gewicht das zu beauftragende Angebot auszuwahlen ist.

Das Seminar gibt einen umfassenden Uberblick tiber die rechtssichere
Durchfuihrung von Vergabeverfahren im Liefer-, Dienstleistungs- und
Baubereich. Es verschafft dem Einsteiger in das Vergaberecht einen
profunden Uberblick Uber die Rechtsmaterie. Zugleich dient es dem
Beschaffungsprofi, der bereits in den verschiedenen Vergabeordnun-
gen "zu Hause" ist, als strukturiertes Update. Nur wer den aktuellen
formalen Rahmen, aber auch die bestehenden Gestaltungsspielrau-
me, typische Fehlerquellen und die Moglichkeiten zur Fehlerheilung
im laufenden Verfahren kennt, kann Beschaffungsverfahren zielge-
richtet und zeitnah zum Abschluss bringen. Das Seminar vermittelt
das notige Rustzeug und zeigt die bestehenden Moglichkeiten und

Grenzen praxisgerecht auf.

Themen
1. EU-Vergaberecht und nationales Haushaltsrecht:
= Vergabegrundsatze; EU-Vergaberichtlinien, nationales Kartellver-

gaberecht, nationales Haushaltsrecht; Ausschreibungspflichten
im Unter- und Oberschwellenbereich, insbesondere Ausschrei-
bungspflichten fur Subventionsempfanger; anzuwendende Ver-
gabeordnungen fur Liefer-, Dienst- (insbesondere Planungs-) und
Bauleistungen; Ausschreibungspflicht von Vertragséanderungen
und Vertragsverlangerungen, Optionsrechte

2. Vergabevorbereitung:

= Beschaffungsstrukturierung; Vorbereitung des Vergabeverfah-
rens; Festlegung sinnvoller Eignungsanforderungen; Machbar-
keitsstudien, Marktubersicht, Kostenschatzung; Schwellenwert-
berechnung; Leistungsbeschreibung und Vertragsgestaltung;
Leistungsbestimmungsrecht/produktneutrale Ausschreibung;
Ausschreibungsvarianten und Nebenangebote

3. Durchfiihrung des Vergabeverfahren im offenen und nicht

offenen Verfahren:

= Vergabebekanntmachung; Bekanntmachungsmedien, elektroni-
sche Vergabe; Anforderungen an Bietergemeinschaften; Um-
gang mit vorgefassten Bietern; Wertung, Zuschlagserteilung und
Dokumentation

4. Prufung und Wertung der Angebote:

= Nachforderung von fehlenden Unterlagen; zuldssige Aufklarung,
Bietergesprache und Nachverhandlungen; Spekulationsangebote;
Dokumentationspflichten des Auftraggebers

5. Zuschlagsentscheidung, Aufhebung oder Riickversetzung des

Verfahrens:
= Voraussetzungen einer sanktionslosen Aufhebung; Vorausset-
zungen und Grenzen einer Fehlerheilung durch Ruckversetzung

6. Durchfiihrung des Vergabeverfahrens im Verhandlungsver-

fahren, insbesondere nach dem 6. Abschnitt der VgV:
= Durchfuhrung des Teilnehmerwettbewerbs; Durchfuhrung der
Wertung

7. Bieterrechte im Vergabeverfahren:

= Primarrechtsschutz unter- und oberhalb der Schwellenwerte;
Schadensersatzanspriiche Ubergangener Bieter

Néhere Infos und Anmeldung unter www.ibr-seminare.de
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Seminarablauf

Montag, 09.02.2026

09:30 - 11:00 Referat (1,5 h)
11:00 - 11:15 Kaffeepause
11:15-12:45 Referat (1,5 h)
12:45 - 13:45 Mittagessen
13:45-15:15 Referat (1,5 h)
15:15-15:30 Kaffeepause
15:30 - 17:00 Referat (1,5 h)

Dienstag, 10.02.2026

09:00 - 11:00 Referat (2 h)
11:00 - 11:15 Kaffeepause
11:15-12:45 Referat (1,5 h)
12:45 - 13:45 Mittagessen
13:45-15:15 Referat (1,5 h)

Fragen sind jederzeit willkommen.
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