IBR-SEMINARE | Wissen kompakt.

Beschaffungspraxis und Vergaberecht

Tipps und Tricks zum neuen Unter- und Oberschwellenvergaberecht

Datum: Freitag, 20.11.2026, 09:30 - 17:00 Uhr
Online-Seminar

Prof. Dr. Christopher Zeiss

. ist einer von Deutschlands erfahrensten Vergabeexperten mit
Uber 20 Jahren Erfahrung. Er ist Professor fur Staats- und Eu-
roparecht an der Hochschule fur Polizei und 6ffentliche Ver-
waltung NRW (Bielefeld). Zuvor hat Prof. Dr. Zeiss als Referent am
Bundesministerium der Justiz u. a. vergabe- und kartellrechtliche Ge-
setzgebungsverfahren des Bundes begleitet. Die Beschaffungspraxis
kennt Herr Prof. Zeiss aus seiner mehrjahrigen Tatigkeit als Rechtsan-
walt, Richter und Of Counsel (u. a. Bonn, Marburg, Leipzig). Er hat als
externe Beschaffungsstelle Vergabeunterlagen entwickelt und bun-
desweit Vergabeverfahren (z. B. betreffend Arzneimittel, IT, Bau,
OPNV, Abfallentsorgung) durchgefuhrt sowie in Vergabenachpri-
fungsverfahren fur die Interessen seiner Mandanten gestritten. Herr
Prof. Dr. Zeiss ist Herausgeber und Autor vergaberechtlicher Stan-
dardnachschlagewerke (z. B. juris-Praxiskommentar Vergaberecht, 5.
Aufl. - u.a. zur UVgO, Sichere Vergabe unterhalb der Schwellenwerte)
und Mitherausgeber der Zeitschrift VPR Vergabepraxis & -recht.

Teilnehmerkreis

Tipps und Tricks zu Beschaffungsverfahren und vergaberechtlichen
Neuerungen sowie der aktuellen Rechtsprechung erleichtern Beschaf-
fungspraktikern die Durchfuhrung von Beschaffungsverfahren. Neu-
einsteiger erhalten einen Uberblick Gber wesentliche Weichenstellun-
gen des Vergabeverfahrens auf dem neusten Stand.

Ziel

Das Seminar folgt dem Ablauf einer Beschaffung Uber die Bedarfser-
mittlung und die Auswahl des Vergabeverfahrens, die Formulierung
der Vergabeunterlagen bis zur Zuschlagsentscheidung. Dabei werden
die wesentlichen Knackpunkte des Unter- und Oberschwellenverga-
berechts aufgezeigt. Auf relevante aktuelle Anderungen durch Ge-
setzgeber und Rechtsprechung und ihre Wirkungen fur Beschaffungs-
praxis und Rechtsschutz wird hingewiesen. Beispielsweise wird auf die
praktischen Auswirkungen der Entscheidung des EuGH zur HOAI und
auf die KonjunkturférdermaBnahmen wegen der Corona-Pandemie
eingegangen.

Verstandlichkeit und Praxisnahe sind MafBstab der Veranstaltung.
Zahlreiche Beispiele und Praxistipps lockern die Darstellung auf und
erleichtern es, Fragen zu stellen.

Preis: 439,- Euro zzgl. 19% MwsSt.

Themen
1. Prinzipien
= Rechtsgrundlagen (EU-Recht, GWB, VgV, UVgO, VOL/A, Landes-
vergabegesetze, z. B. TVgG NRW, Haushaltsrecht, Erlasse etc.)
= Prinzipien (Wirtschaftlichkeit, Gleichbehandlung, Transparenz,
Wettbewerb, VerhaltnismaBigkeit und Wirtschaftlichkeit) und
Binnenmarkttransparenz
= Schatzungen des Auftragswerts, insbesondere zum "funktiona-
len Zusammenhang" und dem Zusammentreffen von Bau- und
Planungsleistungen

2. Freistellungen

= Vertrags- und Auftragsanderungen, Nachtréage sowie Change-
Requests: Was fuihrt zu neuen Ausschreibungspflichten, was
bleibt/wird freigestellt?

Soziale und besondere Dienstleistungen sowie freiberufliche Leis-
tungen: Welche Privilegierungen und Verfahrenserleichterungen
gibt es?

Auswirkungen der EuGH-Entscheidung zur HOAI auf die Vergabe
freiberuflicher Leistungen

KonjunkturfordermaBnahmen wegen der Corona-Pandemie und
deren Auswirkungen auf die Beschaffungspraxis

3. Vergabeverfahren

= Markterkundung und Leistungsbestimmungsrecht
= Wahl der Verfahrensart und Ablauf der Verfahren
= eVergabe in der Beschaffungspraxis

4. Vergabeunterlagen

= |eistungsbestimmungsrecht vs. Produkt- und Markenneutralitat

= Besonderheiten bei Rahmenvertragen (z.B. Umgang mit unklaren
Mengen und Massen; Konditionen- und Katalogvertrage)

= Zulassige Eignungskriterien und Nachweise; Einheitliche Europai-
sche Eigenerklarung (EEE)

5. Wertung, Ausschluss und Aufhebung

= Ausschlusstatbestande: "Schlechtleister" und Selbstreinigung

= Interessenkonflikte und wettbewerbsbeschrankende Verhaltens-

weisen

Nachreichen von fehlenden und fehlerhaften Unterlagen

"Schulnoten"-Rechtsprechung

= Neue Preismodelle fur HOAI-Leistungen nach der EuGH-Entschei-
dung

= Ablauf der Wertung; Wertungsspielraum des Auftraggebers

6. Umgang mit Preissteigerungen und Preisgleitklauseln

Néhere Infos und Anmeldung unter www.ibr-seminare.de
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Seminarablauf

09:30- 11:00 Referat (1,5 h)
11:00 - 11:15 Kaffeepause
11:15-12:45 Referat (1,5 h)
12:45 - 13:45 Mittagessen
13:45-15:15 Referat (1,5 h)
15:15 - 15:30 Kaffeepause
15:30 - 17:00 Referat (1,5 h)

Fragen sind jederzeit willkommen.
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