IBR-SEMINARE | Wissen kompakt.

Die Vergabe von Rahmenvereinbarungen

Referent: RA Dr. Marc Opitz, Frankfurt a.M.

Datum: Mittwoch, 11.03.2026, 09:30 - 17:00 Uhr
Ort: IBR-Seminarzentrum Mannheim

Preis: 439,- Euro zzgl. 19% MwSt.

RA Dr. Marc Opitz

ist Rechtsanwalt in der Uberértlichen Wirtschaftskanzlei Ka-

pellmann und Partner Rechtsanwélte mbB. Er arbeitet seit

Gber 20 Jahren im Vergaberecht und verfugt tber berufliche
Erfahrung in Anwaltschaft, Wissenschaft und Unternehmen. Er berat
standig offentliche Auftraggeber bei der Gestaltung und Durchfih-
rung von Vergabeverfahren und vertritt Bieterunternehmen und 6f-
fentliche Auftraggeber in Vergaberechtsstreitigkeiten. Herr Dr. Opitz
ist durch verschiedene Seminare und zahlreiche Veroffentlichungen
zum deutschen und europaischen Vergaberecht bekannt. Unter ande-
rem ist er Mitautor und Mitherausgeber der im Verlag C.H. Beck er-
scheinenden Neuen Zeitschrift fir Bau- und Vergaberecht (NZBau) so-
wie des Beck’schen Vergaberechtskommentars.

Teilnehmerkreis

Hier findet Networking und Wissensaustausch zwischen Mitarbeitern
von Vergabestellen, Einkdufern von 6ffentlichen Unternehmen (Ver-
sorgungsunternehmen, Krankenhduser, Immobilienverwaltungen),
Vertriebsmitarbeitern von Bieterunternehmen, Mitarbeitern von Fach-
diensten und Bedarfstragern, IT-Managern und Vergabejuristen statt.
Grundlagen im Vergaberecht und/oder praktische Erfahrungen wer-
den vorausgesetzt.

Ziel

Rahmenvereinbarungen sind ein géngiges Instrument der Beschaf-
fungspraxis im industriellen wie im 6ffentlichen Einkauf. Sie verspre-
chen eine besondere Flexibilitdt und geringe Transaktionskosten. Das
Vergaberecht unterwirft Rahmenvereinbarungen besonderen Regeln.
Das Seminar zeigt, wann und in welchen Gestaltungsformen Rah-
menvereinbarungen bei der offentlichen Beschaffung von Liefer-,
Dienst- oder sogar Bauleistungen sinnvoll eingesetzt werden kénnen.
Die Vergabevorschriften, die dabei zu beachten sind, werden anhand
von Praxisféllen und aktueller Rechtsprechung erldutert. Praktische
Hinweise zur Durchfihrung von Vergabeverfahren erganzen die Ver-
anstaltung.

Themen
1. Warum Rahmenvereinbarungen?

= Rahmenvereinbarungen als Instrument der flexiblen Beschaffungs-
praxis

= Auftragsbtndelung und zentrale Beschaffung

= Gestaltungsformen von Rahmenvereinbarungen

= Alternativen zu Rahmenvereinbarungen

2. Rahmenvereinbarungen und Vergaberecht

= Der Rechtsrahmen fur die Vergabe der Rahmenvereinbarung
= Der Rechtsrahmen fur die Vergabe von Einzelauftragen

= Aktuelle Rechtsprechung

= Rechtschutzfragen

3. Rahmenvereinbarungen im Vertragsrecht

= Bindungswirkung

= Mengen- und Preismodelle
= Exklusivitat

= Laufzeiten und Kindigung

4. Praxis der Rahmenvereinbarung
= Ein- und Mehr-Partner-Rahmenvereinbarungen

= Abrufmechanismen
= Miniwettbewerbe

Néhere Infos und Anmeldung unter www.ibr-seminare.de
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Seminarablauf

09:30-11:00 Referat (1,5 h)
11:00 - 11:15 Kaffeepause
11:15-12:45 Referat (1,5 h)
12:45 - 13:45 Mittagessen
13:45 - 15:15 Referat (1,5 h)
15:15 - 15:30 Kaffeepause
15:30- 17:00 Referat (1,5 h)

Fragen sind dem Referenten jederzeit willkommen.
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