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RA Dr. Christian Werthmüller

ist Rechtsanwalt im Immobilienrecht und Lehrbeauftragter

an der Universität Mannheim. Er arbeitet seit vielen Jahren

als Dozent im Bereich Verhandlungsmanagement sowie Rhe-

torik und Präsentation. Durch diverse Tätigkeitsstellen im Ausland ver-

knüpft er die klassischen Verhandlungstaktiken mit nationalen und in-

ternationalen Besonderheiten. Als Rechtsanwalt einer internationalen

Großkanzlei ist er darüber hinaus laufend in Miet- und Kaufvertrags-

verhandlungen eingebunden und kennt beide Seiten am Verhand-

lungstisch aus der Praxis.

Teilnehmerkreis

Real-Estate-Investmentmanager; Asset-Manager; Portfoliomanager;

Projektentwickler; Projektleiter; Fach- und Führungskräfte in der Bau-

branche.

Ziel

Sich und die eigene Idee besser verkaufen können - eine Herausforde-

rung, der sich insbesondere in der Immobilienbranche noch nicht

flächendeckend angenommen wird. Gerade hier ist es aber in Zeiten

eines angespannten Marktes überaus wichtig, sich und seine Idee be-

haupten zu können. Sei es gegenüber Vertragspartnern, Kreditgebern

oder Behörden.

Bei allen Zielgruppen gilt es, sich mit deren Bedürfnissen vertraut zu

machen und sie zu überzeugen.

Die Teilnehmer dieses Kurses sollen lernen, mit wenigen Grundkennt-

nissen die optimale Strategie zum besseren Verkaufen der eigenen

Idee und des eigenen Projekts zu erarbeiten und anzuwenden.

Denn die beste Idee und das beste Produkt bleibt hinter den Erwar-

tungen zurück, wenn die Präsentation unglücklich ist.

Themen

Anforderungen an eine herausragende Präsentation

Wo lagen die Schwächen der eigenen Präsentation bisher?

Das Publikum, seine Bedürfnisse und wie ich sie erkenne?

LinkedIn und Co. für sich nutzen

Aktuelle Herausforderungen in der Immobilienbranche die es

zu verstehen gilt

Aktuelle Megatrends in der Immobilienbranche für sich nut-

zen

Nähere Infos und Anmeldung unter www.ibr-seminare.de
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Benötigen Sie Fortbildungspunkte?
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