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RA Dr. Oliver Homann

ist als Rechtsanwalt, Fachanwalt für Vergaberecht und Fach-

anwalt für Bau- und Architektenrecht tätig und leitet das

Kölner Büro der Sozietät Leinemann Partner Rechtsanwälte

mbB. Seit über 20 Jahren berät er Mandanten schwerpunktmäßig auf

dem Gebiet des Vergaberechts und verfügt über besondere Erfahrung

bei der Betreuung von Vergabenachprüfungsverfahren. Seit Einfüh-

rung des vergaberechtlichen Rechtsschutzes im Jahre 1999 hat Herr

Dr. Homann in einer Vielzahl von Verfahren vor Vergabekammern

und Vergabesenaten sowohl Auftraggeber als auch Auftragnehmer

erfolgreich vertreten. Herr Dr. Homann wirkt bei verschiedenen verga-

berechtlichen Standardwerken als Autor mit. Er veröffentlicht regel-

mäßig in den Zeitschriften "IBR Immobilien- & Baurecht" und "VPR

Vergabepraxis & -recht" sowie in anderen vergaberechtlichen Fach-

zeitschriften. Dr. Homann ist zudem Mitglied des Prüfungsausschus-

ses für neue Fachanwälte im Vergaberecht bei der Rechtsanwaltskam-

mer Köln sowie Lehrbeauftragter für Vergaberecht an der Fachhoch-

schule Münster.

Teilnehmerkreis

Unternehmen in sämtlichen Branchen, die Aufträge der öffentlichen

Hand erhalten bzw. erhalten möchten. Hier wären insbesondere Per-

sonen, die sich mit der Erstellung von Angeboten für die öffentliche

Hand und der Durchführung entsprechender Aufträge befassen.

Ziel

In Deutschland erteilen Bund, Länder und Gemeinden jährlich öffent-

liche Aufträge im Wert von über 400 Milliarden Euro. Als Unterneh-

men stellt sich die Bewerbung um diese öffentlichen Aufträge vielfach

als eine besondere Herausforderung dar. Der Aufwand einer Ange-

botserstellung erscheint hoch. Die Verfahren sind sehr formal. Oft

droht schon wegen Kleinigkeiten ein Ausschluss vom Vergabeverfah-

ren.

Vor diesem Hintergrund ist es das Ziel des Seminars, im Dialog mit

den Teilnehmern und in anschaulichen Beispielen darzustellen, wie

man sich als Unternehmen an Vergabeverfahren ohne übertriebenen

Aufwand erfolgreich beteiligen kann, um letztlich den Auftrag zu er-

langen.

Hierbei wird aufgezeigt, welche Fehler es zu vermeiden gilt, welche

Spielräume bei der Angebotserstellung bestehen, wie man gezielte

Angebotsstrategien für sich nutzbar machen kann. Schließlich wird

erörtert, unter welchen Gesichtspunkten es Sinn machen kann, sich

gegen Entscheidungen des öffentlichen Auftraggebers, die den eige-

nen Interessen zuwider laufen zur Wehr zu setzen.

Themen

1. Überblick über das aktuelle Vergaberecht: Kurzer systemati-

scher rechtlicher Überblick

2. Wie bekomme ich Kenntnis von interessanten Ausschreibun-

gen? 

3. Wie gehe ich vor, wenn mein Unternehmen nur auf einen

Teil der Ausschreibung anbieten kann oder möchte; Chancen

von Nebenangeboten; Mitwirkungsverbote und Projektantenstel-

lung.

4. Wie weise ich meine Eignung nach? Auswahl der richtigen Re-

ferenzen; Zusammenstellung von Nachweisen und Erklärungen;

Eignung bei Bietergemeinschaften und Nachunternehmern.

5. Wie gestalte ich Inhalt und Preise meines Angebots? Umgang

mit Mindestanforderungen. Wann darf ich spekulieren? Berücksich-

tigung der Zuschlagskriterien im Angebot.

6. Formale Klippen erfolgreich umschiffen: Vermeidung formaler

Ausschlussgründe; Fristen, Termine und Unterschriften; Folgen feh-

lender Erklärungen und Preise.

7. Von Submission bis Zuschlag: Submissionstermin; Strategie in

Aufklärungsgesprächen; Verhandlungen im Verhandlungsverfahren

erfolgreich führen; das Nachreichen von vergessenen Angebotsun-

terlagen.

8. Grundzüge des Rechtsschutzes: Welche Rechte habe ich als Bie-

ter? Wann stelle ich Bieterfragen, wann rüge ich das Verfahren?

Wann macht ein Nachprüfungsverfahren Sinn? Ablauf und Kosten

eines Nachprüfungsverfahrens; alternative Strategien.

Nähere Infos und Anmeldung unter www.ibr-seminare.de
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Nur falls zutreffend:

Benötigen Sie Fortbildungspunkte?

ja nein

Geben Sie hier bitte die für Sie zuständige Architekten- oder Ingenieurkammer an

Sie erhalten ausführliche Seminarunterlagen. Der Seminarpreis versteht sich inkl. Mittagessen mit Softgetränk, Snacks, Ta-

gungs- und Pausengetränke

Für Ihren Fortbildungsnachweis: Sie erhalten eine Teilnahmebestätigung über 6 Zeitstunden (8 Weiterbildungspunkte der verschiede-

nen Architekten- und Ingenieurkammern: Bitte bei Anmeldung die für Sie zuständige Kammer angeben).
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