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RA Hauke Schüler

ist im Hamburger Standort der überregionalen Kanzlei

Kapellmann und Partner mbB tätig. Er berät Auftrag-

geber und Auftragnehmer in allen Fragen des Verga-

berechts und vertritt diese in Nachprüfungsverfahren

vor den Vergabekammern und den Vergabesenaten

der Oberlandesgerichte. Ein Schwerpunkt seiner Praxis

liegt in der Gestaltung zielführender Beschaffungsstrukturen bei öf-

fentlichen Auftraggebern sowie bei komplexen und hochvolumigen

Bauvorhaben des öffentlichen Sektors, z. B. im Krankenhausbau oder

Justizvollzug. Daneben verfügt Herr Schüler über weitreichende Erfah-

rungen bei der praxisgerechten Gestaltung von Bau- und Planungs-

verträgen sowie der baubegleitenden rechtlichen Beratung. Herr

Schüler berät auch zu beihilfe- und zuwendungsrechtlichen Fragestel-

lungen sowie zu Angelegenheiten des öffentlichen Baurechts.

Teilnehmerkreis

Öffentliche Auftraggeber, Bieter, beratende Architekten und Inge-

nieure, Rechtsanwälte.

Ziel

Im Vergaberecht am Ball zu bleiben ist eine Herausforderung. Täglich

werden neue Entscheidungen veröffentlicht, fast monatlich ändern

sich die Rechtsgrundlagen. Das Seminar ordnet den unübersichtlich

gewordenen Stoff anhand der tragenden Vergabegrundsätze Wett-

bewerblichkeit und Wirtschaftlichkeit, Transparenz, Verhältnismäßig-

keit und Gleichbehandlung. Das Ziel ist nicht, eine unüberschaubar

gewordene Zahl von Einzelproblemen in jeder Verästelung nachzuver-

folgen, sondern ein gutes Rechtsgefühl für Probleme zu entwickeln

und Konflikte vorausschauend zu vermeiden. Typische Praxisprobleme

können auf diese Weise so vermittelt werden, dass Einsteiger einen

soliden Überblick erhalten und zugleich das Judiz erfahrener Praktiker

geschärft wird. Aktuelle Änderungen der wesentlichen Rechtsgrund-

lagen werden ebenso behandelt wie neuere Entscheidungen von Ver-

gabekammern und Gerichten, soweit sich aus diesen Konsequenzen

für die Praxis ergeben. Dabei steht die Perspektive öffentlicher Auf-

traggeber im Vordergrund. Der Referent verfügt über breite Erfahrun-

gen nicht nur bei der Beratung von Vergabestellen hinsichtlich kon-

kreter Vergabeverfahren, sondern auch bei der strategischen Ausrich-

tung der Beschaffungsstrukturen und der Ausgestaltung des Verhält-

nisses von Bedarfs- und Vergabestellen. Die Themen bieten sowohl

Beschaffern im Bereich vom Bauleistungen als auch Beschaffern im

Bereich von Liefer- und Dienstleistungen ausreichend Stoff. Dabei

kommt auch die Perspektive von Bieterunternehmen nicht zu kurz.

Denn die zielführende Gestaltung von Vergabeverfahren setzt voraus,

die Anliegen und Interessen von Bietern zu verstehen und angemes-

sen zu berücksichtigen.

Themen

Die nachfolgenden Themen sind nicht abschließend, sondern

werden auf Basis der neuesten Entwicklungen in Normsetzung

und Rechtsprechung ergänzt:

1. Übergeordnete Themen

Auftragstypen richtig abgrenzen (Bau-, Liefer- und Dienstleis-

tungsaufträge)

Auftragswerte richtig ermitteln / Bestimmung des Vergabere-

gimes: Frühe Fehler vermeiden

Schadensersatzansprüche von Bietern: Risiken vermeiden / An-

sprüche durchsetzen

Praxisprobleme der e-Vergabe

2. Wettbewerb und Wirtschaftlichkeit

Direktvergaben bzw. Verhandlungen nur mit einem Unterneh-

men: Wann darf man das?

Unangemessen niedrige Preise

Praxisprobleme der Wertung anhand der Zuschlagskriterien

3. Transparenz

Bekanntmachungen rechtssicher und strategisch richtig gestalten

Vergabeunterlagen auslegen

Praxisprobleme der Dokumentation

4. Verhältnismäßigkeit

Anforderungen an Teilnahmeanträge und Angebote

Allgemeine Anwendungsregeln für Ausschlusstatbestände

5. Gleichbehandlung

Bieterfragen strategisch und rechtlich richtig stellen und beant-

worten

Nachfordern von Unterlagen: Was ist erforderlich, was ist er-

laubt?

Praxisprobleme der Eignung

Änderungen der Vergabeunterlagen: Ausschluss oder doch

nicht?

Der Zugang zum Verhandlungsverfahren bzw. der Verhandlungs-

vergabe: Wann darf man das? Wann macht es Sinn?

Nähere Infos und Anmeldung unter www.ibr-seminare.de
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Benötigen Sie Fortbildungspunkte?

ja nein

Geben Sie hier bitte die für Sie zuständige Architekten- oder Ingenieurkammer an

Sie erhalten ausführliche Seminarunterlagen.

Für Ihren Fortbildungsnachweis: Sie erhalten eine Teilnahmebestätigung über 6 Zeitstunden (8 Weiterbildungspunkte der verschiede-
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